※70文字目（開封前に表示される範囲）付近を青文字に
冒頭文①特別感
【特別選考ルートのご案内！】（ユーザータグ）さんだけの特別案内！〇〇事業の次世代幹部を探しています！力を貸してください！#（若手活躍環境など）#（資金調達など）#（安定経営など）

冒頭文②差別化：営業職内
【企業の（業務効率など）を解決するプロ営業へ！】現在〇〇社が導入する（サービス名）の営業を通して（バックオフィスなど）分野のプロを目指しませんか？#（SaaSなど）（リモート勤務可など）（転勤なしなど）

冒頭文③差別化：IT、WEB業種
【IT×（経理など）】数あるIT企業の中でも（ファイナンスなど）領域に強みがあるのが弊社の特徴！#（SaaS→BPaaSなど）#（Fintechなど）


～～以下、70文字以降～～

#（開封→スクロール後のファーストビュー：1番学生に刺さる文言）
#（貴社の特徴：事業の特徴、成長性など）
#（貴社の特徴：職種の特徴、得られるスキルなど）
#（貴社の特徴：福利厚生、社内制度など）
#（MVVなど）

はじめまして！株式会社〇〇の採用担当 〇〇と申します。
プロフィールを拝見し、誠意をお見せしたく限定枠の（ゴールド or シルバー）スカウトで連絡させていただきました。
（学祭の実行委員など）を学生時代から経験され、中でも（来場者向上など）まで至っている点は他の方では中々ない素晴らしい経験だと思います。

今まさに就職活動を行っていらっしゃるかと思いますが、ぜひ当社も選択肢に加えていただけませんか？

■□━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━
＼〇〇はこんな会社です！／

・（事業規模や従業員規模など）
・（事業領域、IT/WEBの中での特徴）
・（クライアントの特徴や行っている価値提供）
・（福利厚生や若手定着率、働く環境への投資など）
━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━□■

❚ポジションについて
（ユーザータグ）さんにお願いしたいのは営業職になります！

💡（社名）の営業職はどんなことやる？？？

☆弊社の製品「（製品名）」をお客様に提案する法人営業のポジションで、（HRなど）領域の課題解決をすることがミッションです！
☆主なご提案先は（業種や規模など）の（人事部長など）が多く、（経理など）の知識を（専門家レベルなど）で求められ、当社の業績を左右する重要なポジションです。
☆（受注率や金額で自分の成果が可視化されたり）、（上手くいった商談をメンバーに共有したり）、（お客様から喜びの声を直接いただけるなど）のが当ポジションの醍醐味です！
☆彡別チームで行った製品認知やアポ獲得の後、実際に契約をまとめていただくエースストライカーのポジションを（ユーザータグ）さんにお願いしたいです！

❚この後の流れについて
ご状況に合わせて、以下の2種から選んでください！
①（社名）に興味がある！
もうちょっと👇に（説明会・インターンシップ）のご案内があります！
ご興味のあるものをタップいただき、ご都合の合う日程を選択してください。
（ユーザータグ）さんにお会いできることを楽しみにしております！

②選考はまだ大丈夫、とりあえずキープ！
画面下部「スカウトに興味がある」をタップしてください！
押していただくと弊社と個別でメッセージのやり取りが可能になります。
選考開始や新たに採用イベントを実施する際にご案内させていただきます。
もちろん①に至らない懸念やご質問があれば回答させていただきます！

■□―――――■□―――――■□
弊社の説明会・インターンシップ情報

▶（会社説明会）/（所要時間）・（リアル or WEB）
・（登壇者など）
・（説明会内容、HP等で出ていない情報など）
・（選考へのルート、優先特典など）
▶（インターンシップ）/（所要時間）・（リアル or WEB）
・（当日のコンテンツなど）
・（参加へ提供する体験、他のインターンでは得られない経験など）
・（※リアル開催なら、服装・開催地へのアクセスなど）
・（選考へのルート、優先特典など）
■□―――――■□―――――■□

ここまで弊社のスカウトをご覧いただき、ありがとうございました！
もう少し👇には写真付きで（事業内容）や（オフィス環境）などをご紹介しております。

（ユーザータグ）さんにお会いできることを心より楽しみにしております。
よろしくお願いいたします。

（〇〇株式会社）
（採用担当　〇〇）
